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Nou Llevant se transforma con nuevos
edificios y acelera la venta de viviendas

» «Hay interés por comprar en una zona en expansion y que en los proximos afos se va a revalorizars, apuntan en Metrovacesa
»«La mitad de nuestros compradores son extranjeros, especialmente suecos y alemanesy, subrayan desde Avantespacia

. = '
Jaume Bauza
PALMA

B Laventade pisos en Nou Llevant
seaceleraal tiempo que selevantan
nuevas promociones. La transfor-
macién urbanistica de esta parte de
Palmaes patente conlafinalizacién
de las primeras construcciones y el
inicio deotras. Mientras el barrio es-
pera a sus nuevos vecinos, crece el
interés por vivir —o invertir— en
unadelas pocaszonas de Palmaen
las que se construye obra nueva.
Hay pisos asequibles, en torno a
215.000 euros. Pero en general las
nuevas viviendas demandan bolsi-
llos amplios.

Metrovacesaha concluidola pri-
mera promocién —Jardins de Lle-
vant— y tiene otras dos en marcha.
«Laventa de pisos estd siendo muy
buena, sobre todo desde quelaobra
estuvo finalizada. Esta zona se esta
consolidando, con cuatro promoto-
ras que estan haciendo cosas para
diferentes perfiles de compradores.
Yhayinterés por comprar en un lu-
gar que esta en plena expansion y
queenlos préximos anossevaare-
valorizar», explica Ricardo Riviere,
coordinador comercial y de marke-
ting de Metrovacesa.

«Nosotros hemos apostado por
unatipologiade pisosdeunoacua-
tro dormitorios, con altas calidades
y con la méaxima calificacién ener-
gética que se puede tener», seiala
Riviere. Jardins de Llevant es una
promociénde 114 pisos que seven-
den por precios que oscilan entre
los 215.000 y los 466.000 euros.

«Desde que empezamos ha ha-
bido mucho interés por parte del
cliente local porque ven un activo
inmobiliario que se vaarevalorizar.
Ytambién tenemosun clienteinter-
nacionalalqueleatraelaideadete-
ner una vivienda para las vacacio-
nes muy cerca de la playa», apunta.

Metrovacesa ha iniciado alli
otras dos promociones. Ambashan
sido vendidas a un fondo de inver-
sién que tiene planeado comercia-
lizar los pisos inicamente para al-
quiler. Un concepto, build to rent
[construir para alquilar], todavia
poco explorado en la isla.

La promotora Avantespacia ha
iniciado la construccién de 96 vi-
viendas en la Avinguda Mexic. «Se
estd vendiendo bastante bien. In-
cluso dirfa que muy bien. Estima-
mos que los primeros vecinos en-
traran en 2023. Vemos que ha habi-
dobastante capacidad de ahorroen

Nou Llevant afronta cambios urbanisticos de calado.

las familias y se estd notando en la
compraventadelasviviendas. Ade-
mas el arranque de la obra estd ani-
mando alos compradores. Y conla
cantidad de obras y griias que hay

Las griias dominan el cielo de esta area encajad

ahora mismo el barrio ya se perci-
becomounaoportunidad deinver-
sién de futuro», subraya Roberto
Chamorro, director delazonaEste
de Avantespacia.

a entre la Soledat y el Portitxol.

M. MIELNIEZUK

Pese a que las obras estdn en su
fase inicial, este profesional estima
queyahan comprometido cercadel
50% delasviviendas. «Aproximada-
mente lamitad delos compradores

MANU MIELNIEZUK

Dos promociones que
construye Metrovacesa
se destinaran
exclusivamente

al alquiler

sonespanolesoresidentesenlaisla,
yelresto extranjeros. Especialmen-
tesuecosyalemanes», destaca Cha-
morro. Los precios oscilan entrelos
280.000 euros que cuesta una plan-
tabaja de dos habitaciones hasta el
medio millén de euros de un atico.

Las promociones estan cam-
biando el perfil del barrio y antici-
panademas unatransformaciénen
el tejido social de una zona que
cuenta con importantes bolsas de
exclusion. Las nuevas viviendas
prometen altas calidadesyespacios
comunes con piscina, y una parte
de ellas se orientan al mercado de
lujo. Como XO Residences, proyec-
to en construccién que comerciali-
za viviendas entre los 490.000 y los
tres millones de euros.
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